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nológico de la ciudad de Má-
laga.  

No en vano, Andersen ya 
ofrece un servicio integral en 
materia de nuevas tecnolo-
gías. En este sentido, el bufete 
incluye en su cartera un am-
plio abanico de servicios para 
acompañar a clientes en ma-
teria de ciberseguridad, 

blockchain o Web3, entre 
otros. 

La nueva oficina de Málaga 
estará dirigida por José Mi-
guel Soriano, socio de Ander-
sen en el departamento de 
procesal y que hasta ahora ve-
nía desarrollando su trabajo 
en la oficina de Madrid.  

Además, la sede andaluza 

de Andersen contará, desde 
su inauguración, con un ficha-
je importante, ya que se unirá 
a ella Fernando Taboada, abo-
gado especialista en todos los 
asuntos relacionados con de-
recho público y urbanismo y 
hasta ahora socio director de 
la oficina de Málaga de Cre-
mades & Calvo-Sotelo.

Andersen abre una 
nueva oficina en Málaga
La sede se suma en Andalucía a la que ya tiene en Sevilla el despacho, que 
espera cerrar ejercicio superando la barrera de los 40 millones de ingresos.

ESTRATEGIA

Laura Saiz. Madrid 
Andersen crece. Y esta vez lo 
hace en Andalucía con la 
apertura de su segunda ofici-
na en esta comunidad autó-
noma, concretamente en Má-
laga, que se suma a la que ya 
tiene en Sevilla el despacho 
dirigido en España por José 
Vicente Morote e Íñigo Ro-
dríguez-Sastre.  

Con sedes también en Ma-
drid, Barcelona, Valencia y 
Lisboa, la firma de servicios 
profesionales entra así en An-
dalucía oriental en una zona 
que, según explican desde el 
propio despacho, “combina 
una gran presencia del nego-
cio inmobiliario con una tre-
menda proyección del sector 
tecnológico”.  

Se trata de dos áreas estra-
tégicas para el bufete, por lo 
que la apertura a principios de 
2023 de esta oficina, que esta-
rá situada en la zona de in-
fluencia de la popular calle 
Larios en pleno centro de Má-
laga, es clave para los intere-
ses de una firma que destaca 
las grandes sinergias que po-
drá desarrollar con el hub tec-

Los socios de Andersen José Vicente Morote (codirector), José Miguel Soriano e Íñigo. 

Este nuevo movimiento 
en Andalucía continúa 
con el ambicioso plan de 
crecimiento de Andersen, 
que ha conseguido 
triplicar su facturación en 
los últimos cinco años 
tras la integración de 
Olleros Abogados en el 
gigante en marzo de ese 
año. De hecho, prevé 
superar en 2022 la mítica 
barrera de los 40 millones 
de facturación, mientras 
que en 2017 cerró el 
ejercicio con 13 millones 
de euros. 

Crecimiento

ETL Global integra  
a la firma Gesolutio

GRANADA 

L. Saiz. Madrid 
ETL Global sigue imparable 
en su estrategia de crecimien-
to en el ámbito de la pequeña 
y mediana empresa. Y con es-
te objetivo y para reforzar su 
presencia en Andalucía, don-
de el despacho de origen ale-
mán ya contaba con seis bufe-
tes, acaban de integrar en su 
estructura a Gesolutio, firma 
especializada en reestructu-
raciones societarias y de gru-
pos de sociedades, planifica-
ción fiscal o financiación pú-
blica y privada, además de en 
concursos de acreedores y ad-
ministración judicial de em-
presas, entre otros asuntos. 

Gesolutio, cuya sede cen-
tral se encuentra en Granada, 

es una firma fundada en 1977 
y cuenta con un equipo de 
ocho profesionales capitanea-
do por su socio fundador Ju-
lio Álvarez Martos, licenciado 
en Derecho y en Administra-
ción y Dirección de Empresas 
por la Universidad Nebrija. 
Además, el nuevo socio de 
ETL Global es administrador 
concursal y auditor de cuen-
tas. 

ETL Global es un grupo in-
ternacional de servicios pro-
fesionales de asesoramiento 
legal, fiscal, auditoría y con-
sultoría para pymes. Está pre-
sente en más de 50 países y en 
España tiene, en la actualidad, 
más de 120 despachos repar-
tidos por toda la geografía.

Fernando Rodríguez, socio de ETL Global; Julio Álvarez, socio director de Gesolutio;  
y Juan Bermúdez, consejero delegado de ETL Global en España.

Cambios en el máximo 
órgano rector de CMS 

REPRESENTACIÓN

L. Saiz. Madrid 
CMS tiene novedades en su 
consejo, el máximo órgano 
rector encargado de la super-
visión del comité ejecutivo. 
Así, CMS Albiñana & Suárez 
de Lezo ha elegido a Irene 
Miró y Rafael Suárez de Lezo 
como sus representantes, por 
lo que, entre otras funciones, 
supervisarán el plan estraté-
gico global del bufete. 

Además, los miembros del 
consejo aprueban las cuentas 
de la organización, asesoran 
en asuntos y, si fuera necesa-
rio, pueden intervenir en caso 
de bloqueo del comité ejecuti-
vo, además de supervisar y 
aprobar la inclusión de nue-

Lilius Partners, nueva 
‘boutique’ de litigios

TRIBUTARIO

A. Galisteo. Madrid 
El boom de las boutiques en el 
sector legal sigue sin decele-
rar. A esta ola se suma Xavier 
Rubert, exabogado en Cua-
trecasas, Baker Mckenzie y 
PwC Abogados, que lanza su 
propio bufete, Lilius Partners.  

Como experto en fiscalidad 
contenciosa, el abogado, con 
experiencia asesorando a 
multinacionales, empresas fa-
miliares y a grandes patrimo-
nios, toma las riendas de un 
proyecto que “cubre una es-
pecialidad tan concreta y 
compleja como son los proce-
dimientos y litigios tributa-
rios”, afirma el también socio 
de Ambar. La firma tiene sus 
oficinas en Palma de Mallor-

  Net Craman aterriza 
en Singapur 

Net Craman refuerza su 
apuesta por el mercado 
asiático con una nueva 
sede en Singapur, que se 
une a las que ya cuenta 
en–  Guangzhou –abierta 
hace 15 años– y Hong 
Kong, además de las de 
Barcelona y Madrid. 
Álvaro de Luis Andrés, 
director de Net Craman 
Asia, es el responsable de 
la nueva sede, donde 
también se ha 
incorporado Estela 
Cortes.

Irene Miró, socia de mercantil de  
CMS Albiñana & Suárez de Lezo.

vas firmas a la organización. 
Rafael Suárez de Lezo es 

socio fundador de CMS Albi-
ñana & Suárez de Lezo, socio 

presidente desde 2019 y socio 
de mercantil, mientras que 
Irene Miró es socia del mismo 
departamento.

Rafael Suárez de Lezo, socio presidente 
de CMS Albiñana & Suárez de Lezo.

Xavier Rubert, socio fundador  
de Lilius Partners. 

ca, aunque ofrece sus servi-
cios a clientes de todo el ámbi-
to nacional. De cara a 2023, 
Rubert pretende reforzar el 
equipo de Lilius Partners.  

Álvaro de Luis, de Net Craman.


